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Missões de prospecção 
colectivas agrícolas
French Breeding Days 

French Agri Days 



Definição e 
objectivos 
As missões colectivas organizadas pela Business France são 

acções de grupo que acompanham empresas francesas no 

seu desenvolvimento exportador, permitindo-lhes:

✓ Descobrir novos mercados

✓ Conhecer parceiros potenciaes

✓ Beneficiar de uma dinâmica colectiva

Estas missões, frequentemente sectoriais ou 

multisectoriais, oferecem às empresas a possibilidade 

de prospectar eficazmente, partilhar experiências e 

aumentar a sua visibilidade nos mercados 

internacionais, reforçando o seu crescimento e 

competitividade.



Visão geral 

French Breeding Days 
Março 2024

French Agri Days
 Março 2025



Validação da missão na sede  
• A proposta de missão é validada pela sede 

segundo as tendências do mercado
• Apresentação do contexto e dos objectivos da 

missão
• Programa provisório: etapas-chave e 

calendário
• Publicação do evento online
• Data do webinar
• Início do recrutamento das empresas
• Data da missão

• Empresas-alvo: sectores e perfis visados
• Aspectos financeiros: despesas previstas, 

margem operacional e número de 
participantes esperado

Sectores visados:
Hortícolas, pecuária, cereais e grãos, 
horticultura, aquacultura

Empresas especializadas em:
• Infra-estruturas agrícolas: edifícios, sistemas 

de irrigação, estufas, engenharia técnica
• Máquinas e equipamentos: de produção, de 

transformação, de controlo de qualidade
• Insumos agrícolas: produtos fitossanitários, 

sementes agrícolas, plantas
• Saúde animal: alimentação animal, serviços 

veterinários, sémen
• Laboratórios: testes, análises, genética, 

investigação
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Apoio da sede e 
teleprospecção

Webinário

Recrutamento das 
empresas francesas

Prospecção 
direta 
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Apoio da sede e 
teleprospecção

• Um chefe de projeto de actividades operacionais 
do sector Agrotech lidera o projeto desde a sede. 
✓ Garante a promoção da missão junto das 

empresas em França
✓ Trabalha com os conselheiros internacionais (CI) 

e responsáveis por negócios internacionais (CAI) 
baseados em França. Cada um têm sua carteira 
de empresas.

• Teleprospecção:
✓ Lista de empresas-alvo establecida 
✓ Equipas dedicadas contactem empresas por 

telefone 
✓ Pitch da missão fornecido aos teleprospectores
✓ Organização de reuniões com empresas 

interessadas
✓ Calls conjuntas: empresa, BF Angola, BF Sede
✓ Apresentação detalhada da missão 
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Prospecção 
direta

• Empresas francesas do nosso network local
• Apoio da câmara de comercio França-Angola 

(CCFA)
• Apoio do serviço comercial da Embaixada

• Empresas que conhecimos em eventos na França 
(Ambition Africa, SPACE, visita presidencial...etc.)

• Listas de empresas no nosso sistema (missões 
passados, marcas de interesse passadas)

• Empresas que fizeram missões na região 
• Apoio do nossos colegas de outros escritórios
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Apoio da sede e 
teleprospecção

3
Webinário

• Apresentação do programa da missão: preços e 
logística

• Panorama macroeconómico de Angola

• Contexto do sector agrícola: estratégia 
governamental, histórico França-Angola, projetos 
de cooperação França-Angola

• Análise aprofundada de 3 setores:
• Culturas vegetais
• Pecuária
• Agroindústria
Para cada setor: contexto, actores, tendências e 
oportunidades de mercado para empresas 
francesas.
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Contéudo das 
missões

Montagem das 
missões 

French 
Breeding Days

2
French Agri 
Days
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Contéudo das 
missões

• Catálogo das empresas da delegação para 
prospecção
• Organizaçõ de reuniões e visitas com os nossos 

contactos no mercado angolano

• Reuniões e visitas colectivas
• De descoberta do mercado

• Com actores chave do sector público
• Com parceiros institutionais franceses

• Programa de reuniões B2B individuais 

• Speed dating (Fenacoopa)



Exemplo de prográma
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French 
Breeding Days

Delegação de 10 empresas
Sectores
• Equipamentos / Infraestruturas

• NTD France, Iecsa
• Nutrição animal

• MixScience, Mg2Mix, Vitalac
• Genética

• Hubbard, Axiom, Sasso
• Financiamentos e eventos

• Bpi France, SPACE

Em provincia

• Fazenda Novagrolider 

• Fazenda Santo Antonio

• Fazenda Agro Luísa 

Em Luanda

• Ministério da Agricultura e das 

Florestas

• Instituto dos Serviços 

Veterinários

• Fenacoopa e AAPA

ENCONTROS COLECTIVOS

12 a 15 de 
Março de 2025
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Apoio da sede e 
teleprospecção

3
French Agri 
Days

Delegação de 4 empresas
Sectores
• Cultura vegetal

• CFCAI, Otech
• Certificações

• Bureau Veritas
• Pecuária

• Soproda

ENCONTROS COLECTIVOS

Em provincia

• Fazenda Unicanda

• Fazenda Quizenga

• Fazenda Lucalagro

Em Luanda

• Ministério da Agricultura e das 

Florestas

• AAPA

• Fazenda Santo Antonio

18 a 24 de 
Março de 2025
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Missões de prospecção 
Tastin’ France



Apresentação 
• Série de eventos organizados pela Business France para 

promover vinhos e espirituosos franceses no mundo
• Degustações profissionais realizadas, direcionadas a 

importadores, distribuidores, restauradores e outros 
actores locais

• Objetivo: criar oportunidades de negócio e facilitar a 
entrada em novos mercados para produtores franceses

• Um programa mundial realizado todos os anos, dividido 
por pacotes de percursos:
• Tastin’ France 2024: Angola, Africa do Súl, Maurícia e 

Etiópia
• Tastin’ France 2025 : Angola, Camarões, Gabão, Congo, 

Nigéria, África do Sul





Visitas de pontos de 
venda
•  Locais de visita

• Garrafeiras
• Supermercados
• Bares/ Restaurantes

• Com a presença de um responsável da direção para:
• Explicar melhor a sua actividade e responder a 

perguntas específicas
• Partilhar a sua visão geral do mercado
• Dar oportunidade aos productores de estabelecer 

um primeiro contacto



Reunião de 
apresentação do 
mercado 
Reunião com
- Sra Embaixadora
- Conseilhero económico da Embaixada
- Representante francês do sector 

privado
- Director Business France
- Adida comercial Agrotech

 



Reunião de apresentação do 
mercado 



Organização logística da 
prova
• Sala com requinte: ambiente adequado para o sector de vinhos e espirituosos, 

atraindo uma clientela sofisticada
• 2024: Residencia da França
• 2025: Hotel Alvalade (Angola), Residencia da França (RDC)

• Mesas de exposição, copos adequados, cubetas, serviço de mesa
• Crachás de identificação: nome e empresa de cada participante, facilitando as 

interações
• Materiais de comunicação: impressão de catálogos de expositores e roll-ups



Follow-up Pós-Evento

• Envio das apresentações aos expositores
• Partilha da lista de participantes com todos os contactos
• Aproveitamento das sobras: envio de garrafas para prospects com quem a 

ligação foi positiva
• Comunicação contínua com expositores via email ou WhatsApp para 

responder a dúvidas
• Suporte adicional: facilitação de interações, incluindo tradução quando 

necessário
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ECEF: Eventos 
compradores na França



ECEF 
Export Commence En France 

O que é ECEF?
• Dispositivo de Business France para apoiar empresas estrangeiras no acesso ao mercado 

francês
• Participação em salões profissionais de referência em França
• Organização de reuniões B2B com potenciais parceiros franceses

• Plataforma online para solicitar reuniões individuais 
• Acompanhamento logístico e administrativo durante toda a missão
• Apoio de 1 400 euros de subvenção por empresa compradora 

• Alojamento reservado e reembolso posterior
• Programa de visitas técnicas a explorações agrícolas e centros de pesquisa



✓ Apoio financeiro: subvenção de 
1,400 € para a viagem

✓ Alojamento pré-reservado e 
transporte assegurado

✓ Acolhimento VIP no Club 
Internacional e entrada a 
eventos de networking

✓ Descoberta das últimas 
inovações e soluções do sector 
com visitas técnicas

✓ Trocas de boas práticas e 
conselhos sobre os seus 
projectos

✓ Encontro com compradores 
estrangeiros seleccionados e 
motivados

✓ Oportunidade de falar 
directamente com potenciais 
prospectos estrangeiros sem 
custos de deslocação para missão 
local

✓ Possibilidade de organizar visitas 
ao local de produção → reforço da 
confiança e marca na memória

✓ Ideia de novos mercados a 
explorar, mesmo para empresas 
que não tinham Angola no radar

A empresa local A empresa Francesa 
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SPACE
Rennes

Webinário

Eventos na França

Sommet de 
l’Elevage
Clermont-
Ferrand

3
Wine Paris
Paris
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3
SPACE

• Feira internacional 
dedicada à pecuária

• Setembro 
• Mais de 1,300 expositores 

e 100,000 visitantes
• Sectores cobertos: 

avicultura, bovinicultura, 
suinicultura, tecnologias 
e serviços para a pecuária



3

2
Sommet de 
l’Elevage

• Feira internacional 
dedicada à pecuária

• Outubo
• 1,750 expositores, 

120,000 visitantes, 
mais de 2,000 
animais

• Sectores cobertos : 
bovinocultura (carne 
e leite), ovinos, 
caprinos, equinos 
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Apoio da sede e 
teleprospecção

3
Wine Paris

• Principal salão 
internacional dedicado 
a vinhos e espirituosos 
em França

• Mais de 3900 
expositores (154 países) 
e 50,000 visitantes

• Eventos paralelos: 
masterclasses, provas 
temáticas, conferências 
sobre tendências do 
sector



Exemplos de resultados 

• Jacanaso (Garrafeira do Patriota) - Montségur vinho 
• Multiáfrica - Vignobles Raguenot (vinho Symposium)
• Mg2mix – nutrição animal distribuida pela Solevo para a fazenda avícola 

Agroactiva 
• NTD – Construção de naves avícolas com equipamentos de nutrição, 

iluminação e controlo da ventilação. 
• Otech – Representação pela Trevotech



Perguntas e respostas



Muito obrigado!
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